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Mit Prasenzen in Basel (Hauptsitz), Hamburg, Ant\Nérpen,r-TeI Aviv, Bahrain, Philadelphia und
Buenos Aires bietet BridgeLink umfassende Dienstleistungen im Bereich M&A und Finanzierung

argers & Acquisitions

inanzierung
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Immer das beste Ergebnis

Unsere Partner
verfiigen tber
hochqualifizierte
Fach- und
ausgezeichnete
Branchenkenntnisse.

Wir haben ein starkes
Netzwerk von
Investoren sowie
Rechts- und
Steuerexperten.

Unsere Fachleute Wir entwickeln

haben Erfahrung in malf3geschneiderte

der Geschéaftswelt Losungen. Immer

und kennen die fur das beste Ergebnis
Praxis.
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Track Record BridgeLi nk

Seit Grindung der BridgeLink AG wurden (ber 180 Beratungs - und Transaktionsmandate
abgewickelt . Diese sind das Fundament der Geschéaftsbeziehungen , die BridgeLink mit Unternehmen
und Investoren in der ganzen Welt unterhalt .

BridgeLink ist ein potenter und kompetenter Partner fir Unternehmer , Manager und Finanzpartner .
Wir arbeiten prozessorientiert und branchenubergreifend . BridgeLink Ubernimmt eine Schlusselrolle
in seinen Finanzierungs - und Unternehmensprojekten im Rahmen klar definierter Ziele, die vorher
mit dem Mandanten abgestimmt werden .

Deals / Mandates Transaction Value Sectors B Manufacturing Industry

M Services

B M&A Deals B High-Tech, IT

¥ <10 Mio. EUR
¥10-50 Mio. EUR
7> 50 Mio. EUR

¥ Funding, Financial
Struchture, Equity Deals

W Trade, Wholesale, Retail

1 M&A Advisory, Corporate 1 Med-Tech, Bio-Tech

Finance

I Financial Services

Publishing, Communications
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BridgeLink M&A und Corporate Finance

N
BridgeLink

Nachhaltige Ldsungen fir den Unternehmensverkauf

Unternehmens- Ausgrundung M&A
nachfolge Restrukturierung

Wachstums- Globalisierung Private Equity
finanzierung Technologie Buy-Out Funds

Akquisition
Joint Venture
Merger
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Typischer Transaktionsprozess BridgeLink

Grundlagen /
Dokumentation

Kommunikation /LOI Due Diligence
(Phase 2) pa Verrag
(Phase 3)

AKontaktaufnahme

(Phase 1)

ADetaillierte Bestands - ADue Diligence

fnah Factsheet, NDA
authahme ( ) AEndverhandlung
Alr.1tern(-? Bewertung , Aversand Offering Avertrag
Finanzierung Memorandum

e : AAbschluss

Aldentifikation von AManagement Meetings

otentiellen Partnern, — [
b I Alndikative Angebote Aimplementierung
(Longlist )

AVorselektion, Auswahl

ABankable D t
ankaple ocuments , Angebote

Kommunikations -
Unterlagen ALoOl
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Kooperation mit Bridgelink und Dienstleistungen Brid g elink

Positionierung
Bewertung
Dokumentation

Strukturierung der Definition der
Transaktion Zielgruppen

Verhandlungen Kommunikation
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Potenzielle K&ufer BridgeLink

Strategen

Finanzinvestoren

Manager




. N
Leistungen BridgelLink

Ziel der Zusammenarbeit mit BridgeLink ist die  Verwirklichung unternehmerischer Vorhaben wie z.B.
der strategische Verkauf von Unternehmen oder Unternehmensteilen, die Finanzierung der

Transaktion und die Realisierung von diskreten und nachhaltigen Unternehmensnachfolgen. Hierfar
erbringt BridgeLink v.a. folgende Leistungen

U Steuerung des Transaktionsprozesses von A bis Z
U Priofung und Optimierung der Ausgangslage

U Planung verschiedener Strukturierungsalternativen
fur die Investition / Finanzierung

-

u  Entwicklung eines Investoren - oder Kauferprofils
und ldentifikation von potentiellen Interessenten
aus dem BridgeLink Netzwerk

c:

Erstellung der Kommunikationsunterlagen  und
professionellen Investmentdokumenten (Bankable
Documents)
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U Verhandlungen , juristische und steuerliche
Unterstlitzung bis zum Abschluss der Transaktion .
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BridgeLink Partner
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BridgeLink

Paul- André Wenger, MScin Management

Paul- André Wenger hat eine langjahrige, globale Erfahrung als
Unternehmer in der Industrie und als Investor. Er kennt das
Geschaft aus der Praxis.

Er ist Grindungspartner von BridgeLink AG. Seit 1996 setzt er
sein Wissen in den Dienst internationaler Firmenkunden.

Paul- André Wenger ist dipl . Kaufmann. Er studierte an der
London Business School International Management und erwarb
dort einen Master.

Seine Spezialgebiete sind

u  M&A

U  Wachstumsfinanzierung
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BridgeLink Partner
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Gabriele E. Krause, MSc in Management

Gabriele Krause ist seit tber 20 Jahren in der Entwicklung und
Beratung von Unternehmen und Organisationen tatig.

Sie ist Partnerin der Bridgelink AG mit Sitz in Hamburg.

Gabriele Krause ist diplomierte Architektin, Planerin und
Innovations /Design - Managerin (MBA). Bevor sie an der London
Business School International Management studierte, war sie in
der Immobilien -, Standortentwicklung und  Wirtschafts -
forderung tétig, u.a. in den USA und Sidost - Asien.

Ihre Spezialgebiete sind

U Strategie, Positionierung und  Marketing
U  Kommunikation
u  Projektentwicklung/Projektmanagement

BridgeLink
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BridgeLink Partner
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Diego H. Zbar, Ind. Eng.

Diego Zbar war tber 20 Jahre fir  die Med- Tech-, Metall - und
Textilindustrie tatig. Er hielt Managementpositionen in den
Bereichen Produktion und International Marketing inne.

Diego hat internationale Unternehmen erfolgreich entwickelt und
Turnaround Projekte geftihrt,

Diego hat sein Diplom in Maschinenbau an der Universitat von
Buenos Aires in Argentinien erworben. Er arbeitete fir Firmen in
Sudamerika, den USA, Indien und Europa.

Seine Spezialgebiete sind:

U Unternehmensentwicklung
U Produktion / Betrieb
U Turnaround Management
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BridgeLink Associate Partner

N
BridgeLink

René Bollier, M.A. HSG, Associate Partner

René Bollier hat 25 Jahre Erfahrung in der Fihrung, Restrukturierung
und Internationalisierung von Industrieunternehmen in der Rolle als
CEO und CRO u.a. im Maschinenbau, in der Stahlindustrie, der
Flugzeugindustrie und bei Herstellern dauerhafter Konsumguter.

In seiner Karriere fiihrte er kleine und grosse Firmen mit 40 bis
3400 Mitarbeitern zum Erfolg.

René hat 12 Jahre fir westliche Unternehmen in Asien und
Osteuropa gearbeitet und gelebit. Er hat sein Betriebswirtschafts -
studium an der Universitat St. Gallen absolviert.

Seine Kompetenzen sind

U Unternehmer - und Familiennachfolge
U Pre- Sales Optimierung

U  Unternehmensentwicklung
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